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a part of Second Foundation

Die in.power-Gruppe
lhr Direktvermarkter und Griinstrom-Partner

in.power beschaftigt sich bereits seit 2006 als eines der ersten Unternehmen in Deutschland
mit der Markt- und Systemintegration von erneuerbaren Energien, um damit die Energie-
wende deutlich voranzutreiben und eine 100%-Versorgung mit umweltfreundlichem Strom

zu ermdglichen.

Der Co-Firmengrinder Josef Werum ist seit Uber zwei Jahrzehnten intensiv in den Bereichen
Erneuerbare Energien, Okostromvermarktungsmodelle, Marktintegration tatig.

Unsere Dienstleistungen

C%D Direktvermarktung

Als erfahrener und unab-
hangiger Direktvermarkter
kimmern wir uns um die
optimale Vermarktung lhres
Stroms.

A% Energiewirtschaftliche DL

Wir ubernehmen fur Sie das
Bilanzkreis- und das Portfo-
liomanagement sowie die
Strombeschaffung.

Messstellenbetrieb /
Messdatenportal
in.power metering ist wett-
bewerblicher Messstellen-
betreiber mit mal3geschnei-
derten Losungen fur Sie.

[;j@ Flexibilitatsvermarktung

7)Y Griinstromprodukte

Grunstromversorgung mit
zeitgleicher Vollversorgung
fur Endkunden oder Ener-
gieversorger

Griine Bilanzkreise

Wir ubernehmen die Be-
wirtschaftung Ihrer erneu-
erbaren Assets (3> 50 MW)
in eigenen grunen Bilanz-
kreisen.

@ Direktvermarktung

=7 auch in Europa
Gerne sind wir auch Ihr
Direktvermarktungspartner
fir das europdische Ausland.

Wir organisieren die Steue-
rung lhres Batteriespeichers
und die optimale Vermark-
tung lhres Stroms.

Partnerschaftsmodelle

[=]
[=]

[=]

Plattform fiir Joint Ventures,
die Partnern den Zugang

zu Dienstleistungen der
in.power-Gruppe ermoglicht

Details zu den einzelnen Leistungen finden Sie auf den weiteren in.power-Flyern unter oben

stehendem QR-Code.
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a part of Second Foundation

Die in.power-Gruppe

Zur in.power-Gruppe gehoren mehrere Gesellschaften:

» in.power Services GmbH betreut die operativen Prozesse der in.power-Gruppe und halt
europdische Patente im Bereich Regelenergie aus Windkraft und Photovoltaik.

e in.power Trading GmbH ist fur die Direktvermarktung und den Handel an der Stromborse
zustandig.

o griin.power GmbH bietet regional und bundesweit Griinstromversorgung mit zeitgleicher
Vollversorgung aus Sonne, Wind und Wasser an. AuBerdem eroffnet dieser regionale Oko-
stromvertrieb an Endkunden auch neue Absatzmoglichkeiten fuir den Weiterbetrieb von
EEG-Anlagen.

» in.power metering GmbH bietet die fur die Direktvermarktung notwendigen Fernsteuer-
barkeitsldsungen und den Messstellenbetrieb inklusive eigener Zahlerlosung an.

e in.power network GmbH ist eine Plattform fir Joint Ventures, die Partnern den Zugang zu
Dienstleistungen der in.power-Gruppe ermoglicht.

in.power ist Teil der Prager Second Foundation-Gruppe, die sich auf den Intraday-Stromhandel
spezialisiert hat.

Kontakt

in.power Services GmbH
An der Fahrt 5 | 55124 Mainz
+49 (0) 6131 - 696 57 - 0

Vertrieb
+49 (0) 6131 - 696 57 - 232
vertrieb@inpower.de

Stand: 2/2026 | © in.power Services GmbH
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Direktvermarktung fiir Anlagenbetreiber

Wir sind gerne lhr Ansprechpartner
- auch fiir das europdische Ausland.

Direktvermarktung

Als erfahrener und innovativer Direktvermarkter unterstiitzen wir Sie dabei, das Beste aus
lhrem erneuerbaren Strom zu machen. Mit Fernsteuerbarkeit, Messstellenbetrieb und Strom-
bezug bekommen Sie bei in.power alle Dienstleistungen aus einer Hand. Der gesamte Prozess
der An- oder Ummeldung zur Direktvermarktung nach dem Marktprameinmodell gelingt so
mit Leichtigkeit!

Werden Sie Teil unseres virtuellen Kraftwerks in.power energy network!

Ihre Vorteile im Uberblick

« Konzernunabhangiger, erfahrener Direkt- « Markt- und Systemintegration lhrer Anla-
vermarkter gen in das Energieversorgungssystem

+ Koordination und Energiedatenmanage- « Ubernahme von Ausgleichsenergie- und
ment inkl. Datenportal Strukturrisiken

 Optional: Einbindung in den Messstel-  Unterstitzung bei der Umsetzung der
lenbetrieb lber eigene Tochter in.power Fernsteuerbarkeit, auch mit eigener
metering in.power-Zahlerlosung moglich

« Optional: Strombezug von echtem Oko-
strom, direkt aus EE-Anlagen in Deutsch-
land Uber eigene Tochter griin.power

Fordern Sie unser Angebot zur Direktvermarktung an!
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Das in.power energy network

Im in.power energy network treffen Erzeuger und langfristig auch Verbraucher von regene-
rativer und umweltfreundlicher Energie zusammen. Die wichtigste und zentrale Leistung
des in.power energy network ist die Organisation und Buindelung von dezentralen, umwelt-
freundlichen Erzeugungskapazitaten in einem virtuellen Kraftwerk.

Das virtuelle Kraftwerk verbindet viele dezentrale Stromerzeuger, wie zum Beispiel Wind-
kraftanlagen, Wasserkraftanlagen, Deponiegas- und Biogasanlagen, aber auch Blockheiz-
kraftwerke zu einem Netzwerk von Kraftwerken. Im Zusammenschluss vieler einzelner Ener-
gieerzeuger kann die Verfligbarkeit der erzeugten Energie verlasslicher geplant und optimal
vermarktet werden.

Die Koordinierung der einzelnen Anlagen geschieht mit Hilfe der von in.power entwickelten
System-Infrastruktur, dem in.power energy manager (i.pem). in.power setzt dieses System be-
reits seit August 2007 erfolgreich ein, zuerst in einem eigenstandigen Pilotprojekt, das mitt-
lerweile dezentrale EEG-Anlagen im gesamten Bundesgebiet umfasst und die kontinuierliche
Uberwachung aller Infrastruktur-Systeme ermaglicht.

Weiterbetrieb Post-EEG

Fir die effiziente Vermarktung Ihres Stroms nach 20 Jahren Forderung empfehlen wir lhnen
unser Open-Book-Modell. Als Betreiber bekommen Sie jegliche Handelsergebnisse durchge-
reicht. in.power tbernimmt alle mit der Vermarktung zusammenhangenden Aufgaben und
erhalt dafiir eine Handlingpauschale. Sehen Sie dazu unseren separaten Flyer.

Vermarktungsformen auBerhalb des EEGs

Sie wollen Ihre erneuerbare Energien-Anlage ohne EEG-Vergutung betreiben? Gerne entwer-
fen wir mit Ihnen eine individuelle Vermarktungsstrategie, insbesondere mit unserem eta-
blierten Open-Book-Modell. Dartiber hinaus organisieren wir mit Ihrem erzeugten Strom auch
strukturierte Produkte fiir groBere Gewerbe- und Industrieverbraucher oder kimmern uns
um die Reststromvermarktung bei Direktversorgungskonzepten.

Vermarktung im europaischen Ausland

Gerne sind wir auch lhr Direktvermarktungspartner im europdischen Ausland. Dieses neue
Angebot wird durch die enge Zusammenarbeit mit unserer Muttergesellschaft, der Second
Foundation-Gruppe, ermoglicht. Folgende Lander liegen derzeit besonders im Fokus:

Spanien, Italien, Belgien, Finnland, Baltikum (Estland, Lettland, Litauen), Rumanien, Slowenien,
Kroatien, Griechenland, Bulgarien.

Kontakt

in.power Services GmbH
An der Fahrt 5 | 55124 Mainz
+49 (0) 6131 - 696 57 - 0

Vertrieb
+49 (0) 6131 - 696 57 - 232
vertrieb@inpower.de

Stand: 2/2025 | © in.power Services GmbH
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Griine Bilanzkreise
fiir groRe Anlagenbetreiber

in.power bietet Ihnen eine neue Vermarktungsdimension fiir lhr EE-Portfolio.

Mit der neuesten Innovation von in.power erschlieen Betreiber groBer Erneuerbare-Energi-
en-Portfolien eine vollig neue Einnahmequelle - jenseits klassischer EEG-Vergutungen und der
Volatilitat der Spotmarkte.

Durch ein eigenes Stromprodukt direkt flir Endkunden. Sie vermarkten Ihren sauberen Strom
nicht [anger nur tUber regulierte Verglitungspfade oder schwankungsanfallige Borsenpreise

- sondern schaffen sich eine direkte, stabile Verbindung zum Endverbraucher. Das Ergebnis:
mehr Unabhangigkeit, mehr Planungssicherheit und eine echte dritte Vermarktungsoption,
die Ihr Portfolio langfristig resilienter und profitabler macht.

Souveraner. Direkter. Zukunftssicher.

in.power macht lhren Griinstrom zur Marke!

Alle lhre Erzeugungsanlagen flieBen in einen exklusiven Griinen Bilanzkreis zusammen - ge-
biindelt, klar strukturiert. Als direkte Abnehmer lhrer Stromerzeugung erschlief3en Sie sich ein
attraktives, diversifiziertes Endkundenportfolio - ob Haushaltskunden, Gewerbebetriebe oder
Industrieabnehmer. Sie wahlen lhr Zielsegment, wir liefern die Struktur.

in.power betreibt ein virtuelles Kraftwerk, aus dem flexible zusatzlich benétigte Strommen-
gen fur lhr Endkundenprodukt bereitgestellt werden kdnnen. Dabei kommt der Strom aus-
schlieBlich aus definierten Kraftwerken erneuerbarer Energien in Deutschland. So beschaffen
Sie nachgewiesen nachhaltige Energie fiir Ihr Unternehmen, die nicht nur tiber Herkunfts-
nachweise vergrunt wird.

in.power ist lhr kompetenter Partner!



in.power

Ihre Vorteile: Preisstabilitat fiir die Erzeugung & weiteres Standbein durch ein
Okostromprodukt fiir Endkunden

www.inpower.de

Grune Bilanzkreise sind eine Innovation von in.power, mit der sich Betreiber grof3er EE-Portfo-
lien durch ein Stromprodukt fiir Endkunden unabhangiger von bisherigen EEG-Vergutungen
oder Spotmarktpreisen positionieren und sich eine weitere Vermarktungsoption schaffen:

« lhre Erzeugungsanlagen gebuindelt in « Profitieren Sie von einem stabilen, festen

einem exklusiven Griinen Bilanzkreis -
transparent und effizient

Als Abnehmer Ihres Stroms erschlieRen
Sie sich ein attraktives Endkundenportfo-
lio aus Haus-halts-, Gewerbe- und/oder
Industriekunden.

in.power libernimmt das komplette
Bilanzkreis-Management fur Sie - und
stellt aus dem in.power-Portfolio jederzeit

Vermarktungspreis — unabhangig von
EEG-Vergutung oder volatilen Spotmarkt-
preisen

Ihre Endkunden erhalten echten Oko-
strom - keine blofe ,Vergriinung® tiber
Herkunfts-nachweise aus dem Ausland

Vorausschauende Vermarktungsstrategie
mit stabilen Preisbestandteilen — wirt-
schaftlich und planungssicher

die erganzend benctigten Strommengen
bereit

Stellen Sie sich zukunftssicher auf!

Dank unserer langjahrigen Expertise im Strommarkt sind wir Ihr kompetenter Partner fir die
Bewirtschaftung griiner Bilanzkreise fur grolRe Anlagenbetreiber. Wir konnen auch flexibel
auf kurzfristige gesetzliche Anderungen in der Zukunft reagieren und stellen stets passende
Losungen fur die griine Beschaffung lhrer Reststrommengen fur das Endkundenportfolio zur
Verfugung.

Kontakt

in.power Services GmbH
An der Fahrt 5 | 55124 Mainz
+49 (0) 6131 - 696 57 -0

Vertrieb
+49 (0) 6131 - 696 57 - 232
vertrieb@inpower.de

Stand: 6/2026 | © in.power Services GmbH



in.power

www.inpower.de

Ba\\e\'y
ENERGY STORAGE

Flexibilitatsvermarktung fur lhren Batteriespeicher

in.power ist einer der erfahrensten Anbieter von Dienstleistungen zur Markt- und System-
integration von erneuerbaren Energien. So wie in.power 2006 Pionier bei der Direktvermark-
tung von erneuerbaren Energien war, arbeiten wir nun daran, auch bei der Vermarktung von
Batteriespeichern eine Vorreiterrolle einzunehmen.

Durch die Partnerschaft mit der Second Foundation Gruppe, einem Team aus Mathematikern
und Informatikern, kann in.power nun das Beste aus beiden Welten vereinen: fundierte Erfah-
rung im deutschen Markt und modernste Systeme zur Optimierung von Batteriespeichern.

Wir nutzen fiir Sie die gesamte Wertschopfungskette des Batteriespeichers

« Zusatzliche Einnahmen fir Industrieun-
ternehmen durch Glattung von Lastspit-
zen, d.h. Peak Shaving zur Reduzierung
des Leistungspreises.

« Intelligente Wertbeitrage zwischen dem
Day-Ahead-, dem Intraday- sowie mit und
innerhalb des kontinuierlichen Intraday-
Marktes.

« Minimierung des Regelenergiebedarfs in « Weitere grof3e Vorteile fur Batterien in

der jeweiligen Regelzone und somit Sen-
kung der Ausgleichsenergiekosten

« Zukunftig: Optionale Teilnahme an Regel-
energiemarkten (wenn die Batterie ent-
sprechend praqualifiziert ist).

Verbindung mit PV- oder Windkraftanla-
gen: Verschiedene Szenarien: z. B. Fle-
xibilitatsvermarktung, Reduktion von
Abregelungsverlusten, Maximierung des
Marktwerts der erneuerbare Energien
Anlage, Minimierung des Strombezugs
aus dem Netz.
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Flexibilitatsvermarktung im Virtuellen Kraftwerk
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Bestehende Speichersysteme - erzielen Sie attraktive Zusatzerlose!

Ihr Industriebetrieb verfligt Giber einen Batteriespeicher, z.B. zur Glattung von Lastspitzen? Sie
haben Ihren Solar- oder Windpark bereits vorausschauend mit einem Speicher ausgestattet?
Nutzen Sie den Speicher dartiber hinaus, um attraktive Erlose zu erzielen!

in.power organisiert die Steuerung lIhrer Batterie nach dem kurzfristigen Bedarf des Strom-
netzes und vermarktet lhren Strom im Intraday-Handel an der Stromborse.

Neuinstallation eines Speichers - die Investition lohnt sich!

Als Betreiber einer Photovoltaik- oder Windkraftanlage bzw. als Gewerbe- oder Industrie-
betrieb verfligen Sie bereits Uber die notwendige Netzinfrastruktur zur Installation eines
Batteriespeichers? Dank der Flexibilitatsvermarktung durch in.power erhalten Sie jetzt die
Moglichkeit, gezielte Investitionen zu tatigen und Batterien optimiert betreiben zu lassen. Auf
Kundenwunsch konnen auch Co-Investitionen seitens der in.power-Gruppe in grof3ere Spei-
cher (ab 1 MW) gepriift werden.

in.power ist der richtige Partner, um die optimale Vermarktung bestehender und neu instal-
lierter Batterielosungen ab ca. 1 MW Leistung zu Gbernehmen.

Kontakt

in.power Services GmbH
An der Fahrt 5 | 55124 Mainz
+49 (0) 6131 - 696 57 -0

Vertrieb
+49 (0) 6131 - 696 57 - 232
vertrieb@inpower.de

Stand: 05/2023 | © in.power Services GmbH
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in.power network GmbH
Werden Sie unser Partner!

in.power network GmbH ist eine Joint-Venture-Plattform und gleichzeitig ein hochspeziali-
sierter Inkubator fiir neue, innovative Unternehmen in Deutschland.

Uber das Partnerschaftsmodell in.power network werden fiir die angeschlossenen Tochter-
unternehmen die Themen Direktvermarktung, Weiterbetrieb, Messstellenbetrieb, Markt-
zugang, Bilanzkreis- und Portfoliomanagment fiir Grinstromportfolien, Energiedaten-
optimierung, Beratungs- und Innovationskompetenz im Bereich erneuerbare und umwelt-
freundliche Energieerzeugung aus der in.power Gruppe zuganglich gemacht.

Ziel ist dabei jeweils die Griindung eines gemeinsamen Joint Ventures mit einer Beteilung
von je 50% durch beide Partner. Interessant wird eine solche Kooperation ab einer Portfolio-
grofie von etwa 200 MW.

Erstes Beispiel ist die max.power GmbH, ein Joint Venture des Bauunternehmens Max Bogl
und der in.power network GmbH. Bereits drei Jahre nach seiner Griindung ist max.power
ein etablierter und anerkannter Direktvermarkter in Deutschland mit groBem Wachstums-
potenzial.

»Der groRe Erfolg des ersten Joint Ventures zeigt, dass unser innovatives Modell energiewirt-
schaftliches und IT-technisches Know-how mit Marktpartnern zu teilen, tragfahig ist. Wir
sind aulBerdem sicher, dass es am Markt Bedarf fur diese neue Art der Kooperationen gibt
und freuen uns darauf weitere Partnerschaften zu schlieRen,” sagt Josef Werum, geschafts-
fihrender Gesellschafter der in.power-Gruppe.
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Direktvermarktung
von Strom aus regenerativen und

umweltfreundlichen Erzeugungsanlagen

\ nl: MAX BOGL

zec.phwer
in.pbwer

in.power-Gruppe

Energiewirtschaftliche Dienstleistungen
und Services

unabhingiger Player

; ; in.power =, independent power*
rund um regenerative Energien p alndep: 3

seit 2006 am deutschen Strommarkt

Messstellenbetrieb: Okostrom-Versorgung: Energiedatenoptimierung: Regelenergievermarktung: Joint Venture Plattform:

in.power metering GmbH griin.power GmbH in.power optimise GmbH in.power balance GmbH in.power network GmbH

Maochten Sie als Stadtwerk oder anderes grofReres Unternehmen der Energiewirtschaft lhre
Wertschopfungskette erweitern und dafiir auf das Know-how und die Dienstleistungen der
in.power-Gruppe zurtickgreifen?

Unser Angebot

« Wiridentifizieren mit Ihnen gemeinsam mogliche Dienstleistungsbedarfe und Koopera-
tionsmoglichkeiten.

« Wir setzen die gewlinschten Themen operativ fir Sie um.

« Wir bundeln mit lhnen unsere Krafte fur das gemeinsame Tochterunternehmen.

Werden Sie unser Partner!

Ansprechpartner

in.power network GmbH
An der Fahrt 5 | 55124 Mainz

Dipl.-Ing. Josef Werum Dipl.-Inf. Matthias Roth-Oldenbourg
Geschaftsfiihrung +49 (0) 6131 - 696 57 - 0 Geschaftsfiihrung +49 (0) 6131 -696 57 -0
josefwerum@inpower.de matthias.roth@inpower.de

Stand: 5/2022 | © in.power network GmbH
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